Professionele interieurstyliste Diana Mennen
bespoedigt de verkoop van woningen WijzerWonen

Gratis service maakt het verschil
tussen ‘te koop’ en ‘te laat’

HEUVELLAND - U wilt uw huis verkopen? U heeft uw huis te koop staan? U heeft
uw huis al langer te koop staan? “Uw woning krijgt nooit een tweede kans op een
eerste indruk’, zegt interieurstyliste Diana Mennen. “Bovendien, u wilt toch zoveel
mogelijk kopers aanspreken en het liefst ook nog zo snel verkopen tegen een
goede prijs?”

Dat alles klopt als een bus, Dat bracht Roy
Bergs van WijzerWonen in Vaals, een van
de bekendste makelaarskantoren in het
Heuvelland, op het idee om een samen-
werking aan te gaan met 7D7-Verkoopsty-
ling, het bedrijf van Diana Mennen. “Met
maar één doel’, zegt Roy Bergs, “de ver-
koop van een woning stimuleren. En het
helpt! We maken het meerdere malen
per maand mee." Hoeveel voor die extra
service betaald moet worden? “Ons kan-
toor betaalt de kosten voor deze speciale
dienstverlening. ledere klant kan er van
gebruik maken. Nog sterker: iedere klant
moet er van ons gebruik van maken. Dat is
immers ook in zijn belang omdat hiermee
de kans aanzienlijk vergoot wordt dat de
woning sneller verkocht wordt.”

Het gaat om de eerste indruk

Diana Mennen zorgt er hoe dan ook voor
dat uw (te koop staande) huis een goede
eerste indruk maakt wanneer er‘kijkers’ko-
men. Maar eerst even het rijtje af: een huis
verkopen begint tegenwoordig vaak op
internet. De keuze is groot en onderschei-
den moeilijk, zegt Diana. “Een paar foto's
bepalen of een zoeker een kijker wordt.
Stap twee: een huis bezichtigen duurt
vaak maar een uurtje, en vooral de sfeer
van een huis blijft de kijker bij. “Als een
koper over zijn nieuwe huis vertelt, zegt
hij meestal: ‘Ik voelde me er meteen thuis!
Als eigenaar kijk je heel anders naar je huis
dan een koper, vertelt ze. "Gebeurtenis-
sen, herinneringen en gevoelens kleuren
je beleving.” Maar, en dat wordt vaak on-
derschat: “Vaak ziet iemand de minpunten
van zijn eigen huis niet meer

Samenwerking WijzerWonen en 7D7
Op basis van de zojuist genoemde feitelijk-
heden besloot Roy Bergs van WijzerWonen
om 7D7-Verkoopstyling in te schakelen
om daardoor huizen in ieder geval sneller
te verkopen, “en voor een goede prijs’, zegt
hij. En daarmee verdient de verkoopstylist
zichzelf direct terug (maar die kosten be-
taalt, zoals al gezegd, WijzerWonen en niet
de klant van WijzerWonen).

Simpele ingrepen kunnen al de doorslag
geven, Zet de meubels anders waardoor
de kamer ruimer oogt. Of maak meer
sfeer met kleur en licht. En wat doen een

likje verf of wat accessoires? “Ze maken’,
zegt Roy Bergs, “vaak het verschil tussen
‘te koop' en ‘te laat. Maar dat vakwerk laat
hij over aan Diana Mennen, oprichter en
eigenaar van 7D7-Verkoopstyling. Zij is
een gecertificeerde verkoopstylist en is
aangesloten bij een landelijk netwerk. “lk
ben altijd weer gefascineerd door woning-
inrichting en styling. Ik weet wat het doet
voor je huis en voor je omgeving. Mijn er-
varing leert dat elk interieur een eigen ka-
rakter heeft. Details zijn bepalend. Ik voel
meteen aan of een interieur klopt of niet,
en zie direct wat er eventueel moet gebeu-
ren om de inrichting in balans te brengen.”
‘In balans'wil in dit geval zeggen: verkoop-
klaar maken. “Uiteindelijk gaat het daar
om’; zegt Roy Bergs.

De markt een handje helpen

Op dit moment duurt het langer (dan
‘vroeger’) eer een woning is verkocht. Dus
moet je 'de markt’ een handje helpen. Roy
Bergs: “De presentatie van een woning via
foto of ander beelddragend materiaal is
essentieel. En dan heb ik het niet over een
amateurkiekje, hoe goed bedoeld ook,
maar over professionele fotografie, Ook
daarvoor zorgen we voor, op onze kosten.”
Bergs vindt dat een woningmakelaar in ze-
kere zin tevens PR-adviseur moet zijn. "Je
moet een product verkopen dat ook nog
eens tonnen kost. Dan is het toch niet te-
veel gevraagd als je rond de verkoop van
dat product, in dit geval een woning, een
goede PR-campagne bouwt, dunkt me.’
Een gestyleerde woning verkoopt absoluut
beter, zegt Roy Bergs, en hij praat uit erva-
ring. “Kijk ook naar de Verenigde Staten of
Engeland, daar behoort ‘housestyling’ tot
de standaarddiensten van de makelaar.
Maar ook in Nederland is het in opkomst,
denk aan de diverse woonprogramma,
zoals de ‘TV-makelaar’ of 'Housedoctor’
Daarom introduceert WijzerWonen deze
formule nu ook in het Heuvelland. Voor
zover mij bekend hebben we de primeur.
Belangrijker is echter dat het effect sor-
teert, we maken het keer op keer mee.
Als ook U uw woning (sneller) wilt verko-
pen, neemt dan vrijblijvend contact op
met WijzerWonen in Vaals (telefoon 043-
3064789, www.wijzerwonen.nl).
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