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Makelaars gaan in zee
met verkoopstyliste

BLARICUM, LAREN - Makelaars
Sjors Nelemans en Gert Nieu-
wenhuijse van Gooische Huize
Makelaardij o.z. uit Blaricum
gaan samenwerken met het be-
drijf First Impression Styling
van verkoopstyliste Ineke On-
kenhout uit Laren. Daarmee spe-
len ze in op een nieuwe trend.
Het fenomeen verkoopstyling
is komen overwaaien uit de Ver-
enigde Staten. De kans om je
huis te verkopen voor de gewen-
ste prijs wordt via verkoopsty-
ling vergroot. Via praktische ver-
anderingen en eventuele aanpas-
singen wordt de woning aan-
trekkelijk gemaakt voor een
breed publiek. ,,Mensen moeten
zich realiseren dat ze hun huis
verkopen; niet hun thuis. De
huizen zijn vaak veel te vol waar-
door je de belangrijke en char-

mantste aspecten van het huis
niet meer ziet. Veel van de aspi-
rantkopers kunnen daar niet
door heen zien en zien zichzelf
nietin dathuis wonen”, aldus In-
eke Onkenhout.

Soms staan woningen na ver-
huizing helemaal leeg. Ook dat
is niet gunstig voor een vlotte
verkoop. Volgens Onkenhout is
dit op te lossen via meubelhuur,
wat een extra onderdeel van haar
bedrijf zal worden.

De keuze van de makelaar zal
mede afhangen van de geboden
service. Voor Nelemans en Nieu-
wenhuijse reden om met Ineke
Onkenhout in zee te gaan. ,,Deze
extra service tijdens zo’n belang-
rijke periode als de verkoop van
een huis is toch wel prettig voor
de klanten”, aldus de makelaars.
Meer info: www.vangooischehuize.nl

Nieuwe directeur Schoeman

SOEST - Walter de Boer (45) is per
1 februari aangetreden als vesti-

bij Meeus in Hilversum. De
Schoeman groen bhedient zowel
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