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Samenwerking van EKZ
Makelaars en Helder
Verkoopstylmg

- Vanaf 14 februan jl.
wem EKZ Makelaars samen met
Helder Verkoopstyling in Uithoom.
Door middel van verkoopstyling
komt een huis in optimale staat voor
de verkoop. “Bij voorkeur moet een
verkoopstylist aan de slag voérdat
het huis in de verkoop komt”, vertelt
Margot van Hijfte van Helder Ver-
koopstyling. “Maar het is algen&]k
nooit te laat voor verkoopstyling!”
EKZ Makelaars onderstreept het
belang van verkoopstyling. Via haar
kantoren in Uithoorn, Amstelveen
en Aalsmeer is deze service be-

hikb als ond | van het
gehele pakket diensten van EKZ
Makelaars. “Kopers vallen voor de
sfeer en hel gevoel dat

hun eigen huis niet meer. Dok de
persoonlijke smaak van de verkoper
kan een negalieve invioed hebben
op kijkers.

Een verkoopstylist is objectief en
kl]k!dnmdeugenvandepomleh
. Zelfs een kigine ir
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rk Verkoopstylisten (www lande-
Ii;knatwetkveftonpmylimn nf).
Helder Verkoopstyling biedt advies

kan ul!mndeldk veel geld nplavmn
Een woning die met de juiste hulp
en op de juiste manier verkoopklaar
is gemaak!t trekt een breed kooppu-
bliek aan. Men Krijgt nooit een twee-
de kans voor een eerste indruk!”

Opruimen
Margot van Hijite volgde een profes-
sionele opleiding bij het Tranings-

en tips inzake opruimen, neutralise-
ren, meubels plaatsen of verplaat-
sen, ruimte creéren, kleur, verlich-
1ing en het gebruik van de juiste ac-
cessoires. Via de website
www.helderverkoopstyling.nl
binnenkort online gaat of via
www.ekznl kunnen belangstellen-
den zich aanmelden voor advies en
praktische hulp inzake verkoopsty-
ling.

. die

een huis bij ze oproept’,
vertelt Chris van Zant-
wijk van EKZ Makelaars.
“Verkoopstyling zorgt er-
voor dat de woning voor
een zo breed mogelijk
publiek  aantrekkelijk
wordl. Woningen staan
minder lang te koop en
worden voor een opti-
male prijs verkocht™”

“De verkoop begint im-
mers al bij de presen-
tatie op intemel”, zegt
Margot van Hijfte van
Helder Verkoopsty-
ling. “In de loop der ja-
ren hebben bewoners
heel wat spullen in huis
gehaald en zien ze de
schoonhwm van




